
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
PIAPYME
NEWSLETTER
 
En congruencia con las políticas de apoyo de la
Secretaría de Economía, para la diversificación de
nuestras exportaciones, con el presente convenio se
busca conjuntar esfuerzos y crear sinergias que
permitan una complementación de los apoyos y
servicios de cada una de las partes, con la finalidad de
apoyar de manera integral proyectos sectoriales y
regionales para exportar al mercado de la Unión
Europea. 
 
Tanto el PIAPYME como los Eurocentros mexicanos 
trabajarán de manera conjunta en la estructuración de 
proyectos integrales de internacionalización con la 
Unión Europea, todo ello en beneficio de las pequeñas 
y medianas empresas mexicanas. 

PIAPYME  Y AL-INVEST COMPLEMENTARÁN 
APOYOS PARA LA ESTRUCTURACIÓN DE 

PROYECTOS INTEGRALES EN BENEFICIO DE LAS 
PYMES MEXICANAS EN SUS PROYECTOS DE 

INTERNACIONALIZACIÓN CON LA UNIÓN 
EUROPEA 

 

No. 8 - 2005
El día 20 del presente mes, el Programa Integral de
Apoyo a Pequeñas y Medianas Empresas
(PIAPYME), bajo la coordinación de la Secretaría de
Economía, y el Consorcio Al-Invest Fase III, llevaron
a cabo la firma de un convenio de colaboración,
mediante el cual ambas partes complementarán
apoyos para la estructuración de proyectos
integrales en beneficio de las pequeñas y medianas
empresas mexicanas en sus proyectos de
internacionalización con la Unión Europea. 
 

La ceremonia de firma se llevó a cabo en la
Secretaría de Economía y fue presidida por el   Lic.
Sergio García de Alba, Subsecretario de la Pequeña
y Mediana Empresa de la Secretaría de Economía.
Las entidades firmantes fueron representadas por el
Lic. Maurizio Queirazza,  Director del Al-Invest Team
y el Lic. José Luis Rangel, Director Nacional del
PIAPYME. Como testigo de honor participó la Lic.
Claudia Berlanga, Asesora Económica de la
Delegación de la Comisión Europea en México.  
 

Como invitados especiales asistieron funcionarios
de la Secretaría de Relaciones Exteriores, de
Bancomext y de la Secretaría de Economía, así
como representantes de las oficinas de los
Eurocentros localizados en el país.  
 

El Programa Al-Invest, tiene como objetivo reforzar
la cooperación económica entre Europa y América
Latina, brindando asistencia durante el proceso de
internacionalización a empresas de ambos
continentes con el objetivo de desarrollar relaciones
a largo plazo. 
 

El PIAPYME apoyará a las empresas de los
proyectos promovidos por los Eurocentros
mexicanos en el desarrollo de su competitividad y
capacidad exportadora. A su vez, los proyectos del
PIAPYME integrados por empresas que deseen
participar en actividades Al-Invest III serán
automáticamente elegibles. 
CONVENIO PIAPYME – AL-INVEST



 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
TRES OPORTUNIDADES 
PARA INCRREMENTAR EL 

DESARROL O ECONÓMICO 
DE SUS EMPRESAS CON 

LOS PROYECTOS 
CTORIALES DE

Y
 
 

MUEBLES: las empresas de 
muebles se beneficiarán de una 
capacitación y asistencia técnica 
en diseño y adecuac
productos. ¿Desea participa
C acte Adriana Fuentes  

 
 
AUTOMOTRIZ: el sector 
automotriz aprovechará la 
capacitación y asistencia téc
en temas especializados. No 
en contactar a Adriana Fuentes  

 
 
TEXTIL Y CONFECCIÓN: las 
PYMEs de textil y confección
beneficiarán de un proyecto 
sectorial que se concluirá con una 
agenda de encuentros de clientes 
europeos. No du

lica Vélez  
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r?  
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(afuentes@cemue.com.mx) 

nica 
dude 

(afuentes@cemue.com.mx) 
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de en contactar a  
Angé

(avelez@cemue.com.mx) 
EL PROYECTO DEL MES:      GUAYABA 
 
La guayaba es una fruta  originaria de las regiones tropicales de América. Su
nombre científico es Psidium guajava.  
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La guayaba está ampliamente distribuida en toda la franja tropical y en algunas
zonas subtropicales, tanto de forma silvestre como comercial; y es una de las 50
especies frutales más conocida y consumidas a nivel mundial. 
La guayaba es una de las frutas tropicales más importantes desde el punto de vista
dietético. Puede presentar un peso entre 60 y 500 gr por pieza, un pH ácido entre
3.4-4.2, una concentración de sólidos solubles entre 5–10 ºBrix y una resistencia a
la compresión entre 9-16 lb/pul
Su pulpa es rica en azúcares, fibra, carotenos, 
hierro, fósforo y se distingue por su elevada 
concentración de vitamina C  y vitamina A 
 

En México los principales Estados productores 
de guayaba son Michoacán, Aguascalientes y 
Zacatecas los cuales aportan en conjunto un 
volumen de 275,931 toneladas equivalente al 
50% de la producción naci
 

El 57% de todas las frutas que se venden en el 
mundo, se consumen en la Unión Europea (U.E) 
 

La U.E. tiene un crecimiento importante en el consumo de frutas, marcando una 
tendencia lenta pero creciente por el consumo de frutas exóticas en las que se 
encuentra la guayaba. 
 

El comercio de procesados a partir de guayaba, aunque menor comparado con el de
otros productos tropicales procesados, es mucho mayor que el comercio en fresco y
cobra importancia especialmente en Europa. (CCI) 
 

De acuerdo al CCI, Egipto es el mayor exportador de guayaba fresca mientras que
Brasil, India, República Dominicana y México son los principales exportadores
guayaba procesada. 
 

De acuerdo con la variedad, la guayaba es de color blanca o rosada, para el
consumo en fresco se prefiere de color blanca y para el procesamiento se prefiere
de color rosa
Requerimientos del fruto: 
9 Firmeza en el fruto 
9 Uniformidad en el color del fruto 
9 Buena presentación 
9 Uniformidad en el color y tamaño de los frutos 

 

Requerimientos legales para el acceso de la guayaba a la UE: 
 

• Atender a la Ley General de Alimentos de la UE (General Food Law) principalmente 
en Seguridad Alimentaria (Food Safety) y en trazabilidad: 
http://www.europa.eu.int/comm/food/index_en.html 

• Certificado de Origen (EC 1148/2001); 
• http://www.defra.gov.uk/hort/hmi.htm 
• Límites máximos de residuos permitidos (Maximum Residue Limits 90/642/EEC 
• Regulaciones Fitosanitarias  

 

Otros requerimientos sugeridos para exportar papayas al mercado europeo: 
EurepGap,  ISO 14001, Certificado Orgánico, entre otros. 
 

El PIAPYME-CEMUE, en colaboración con la Gerencia de Alimentos del Banco
Nacional de Comercio Exterior y el Consejo Mexicano de la Guayaba, están
llevando a cabo capacitación y asistencia técnica a productores y
exportadores de guayaba en temas de postcosecha y manejo de la guayaba
para su exportación a la UE. 
 

Los temas a tratar dentro de este programa son:  
1. Fisiología del fruto de guayaba 
2. Tecnología y tratamientos autorizados para acondicionar el fruto de guayaba para su

exportación aérea y/o marítima a la Unión Europea, y alargar su vida de anaquel 
3. Diagnóstico de las instalaciones y del equipamiento de las empacadoras de fruta

propuestas por el COMEGUAYABA, para la selección y manejo postcosecha de
guayaba exportable a la Unión Europea 

 

Eventos a realizarse en: Región Zacatecas y Aguascalientes: 15 y 16 de agosto 
 Michoacán  17 y 18 de agosto 
 Ciudad de México  19 de agosto

http://www.europa.eu.int/comm/food/index_en.html
http://www.defra.gov.uk/hort/hmi.htm


 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
La Norma Internacional sobre Medidas Fitosanitarias,
NIMF 15, relativa a la reglamentación del embalaje de
madera utilizado en el comercio internacional se
incorporó a la legislación europea a partir del 1 de
marzo de 2005 (Directiva 2000/29/EC) como una
medida de protección para evitar la entrada de
plagas, insectos o parásitos que pueda contener la
madera procedente de países no miembros de la
Unión Europea. 
 
La madera en bruto se utiliza con frecuencia para el
embalaje y puede ocurrir que dicha madera no sea
sometida a un procesamiento o tratamiento adecuado
que elimine las plagas, convirtiéndola en una vía para
su introducción y dispersión.  
 
Además, el embalaje de madera es muy a menudo
reutilizado, reciclado o refabricado de manera que
resulta difícil determinar el verdadero origen del
embalaje de este material, y por consiguiente, no
puede determinarse su estatus fitosanitario. 
 
Esta medida exige dos requisitos indispensables: un
certificado de origen del pallet y otro del tipo de
tratamiento aplicado para su desinfección. Para
cumplir con el segundo se permiten dos tratamientos:
Tratamiento térmico (HT) y fumigación con bromuro
de metilo (MB). El tratamiento térmico es permanente,
mientras que el bromuro de metilo debe ser renovado
cada dos meses1. 

 
Se considera que el embalaje fabricado en su
totalidad con productos derivados de la madera están
libres de plagas y/o enfermedades por haber sido
elaborados utilizando pegamento, calor y presión o
una combinación de los mismos, lo cual se estima
suficiente para haber eliminado el riesgo fitosanitario
de estos embalajes. 
 
La NIMF 15 establece la utilización de un «certificado
fitosanitario» para asegurar el tratamiento del
embalaje de madera. Contiene un símbolo de la
Convención Internacional de Protección Fitosanitaria
(CIPF), un código nacional de dos letras, la
abreviatura correspondiente al tipo de tratamiento
utilizado (HT o MB) y un número asignado por la
organización nacional de protección fitosanitaria al
productor del material de embalaje de madera. 
 
En México, el Servicio Nacional de Sanidad Inocuidad
y Calidad Agroalimentaria (SENASICA) es el
encargado de expedir este certificado
(www.senasica.sagarpa.gob.mx ) 
 
1 El Protocolo de Montreal promueve abandonar la utilización de tratamiento químico con bromuro de metilo a 
partir de 2005. 

http://europa.eu.int/eur-lex/pri/es/oj/dat/2004/l_309/l_30920041006es00090025.pdf  
http://web2.senasica.sagarpa.gob.mx/xportal/dgsv/mrni/Doc124/15.pdf  (en inglés)
Exigencias fitosanitarias para envases y embalajes de 
madera en la UE

http://www.senasica.sagarpa.gob.mx/
http://europa.eu.int/eur-lex/pri/es/oj/dat/2004/l_309/l_30920041006es00090025.pdf
http://web2.senasica.sagarpa.gob.mx/xportal/dgsv/mrni/Doc124/15.pdf


 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
     POLONIA EN BREVE 

 
uperficie: 312,685 km2 

Pobla

apital: Varsovia  

: Polaco 

Moneda: Zloty (1 USD=3,6576 zloty) 

Sistema político: República 

PIB/capita: $5,435 USD (2004) 

S

ción: 38,635,144 (est. 2005)

C

Idioma

RELACIÓN  
 

MÉXICO – POLONIA 
 
 
 
 

 

$7.632 millones de USD  

PRODUCTO
1. Aparatos y material eléctrico 
2. C

especias 

ánicos
6. Materiales plásticos 

 
$ 94.412 millones de USD 

 
PRODUCTO
1. Aparatos y material eléctrico 
2. 
. Leche y productos lácteos 

   
rafía 

 Wo

 

afé, té, yerba mate y 

3. Jabón 
4. Juguetes 
5. Productos químicos org

 
 

 
 

Materias albuminoideas 
3
4. Calderas  
5. Papel, cartón, manufacturas  

de pasta de celulosa 
6. Instrumentos y aparatos de

óptica, fotog
 
*

rld Trade Atlas 2004 

Importaciones de Polonia a 
México*
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Exportaciones de México a 
*Polonia

 
 
FECHAS IMPORTANTES: 
 

► En 1918 se independiza de Prusia, Rusia y Austria 
► En 1967 se une al GATT 

 OTAN 
► En 2004 se une a la Unión Europea 

SIT : 
 

on tasas superiores a los 5.5% 
 Sector agrícola determinado por ineficiencia y granjas pequeñas (ocupa 

, produciendo solo 2.9% del PIB) 
► Tasa de desempleo: 19.5% (est. 2004) 

ro, 

► imiento 
 

CA
 

 
comerciales son: Alemania, Italia, Francia) 

er 

das por extranjeros 
 de 

ones 
uinaria, aparatos eléctricos, equipos de 

tes 

SE
 

►  arroz, aceite oliva, vino, café, 
pescado congelado 

l: calzado, muebles, textil hogar 
► Industrial: Maquinaria y equipo, materiales de construcción, material 

 en 

 
 

 

► En 1986 se une al FMI y a la

CIÓN ECONÓMICA

Importante crecimiento económico, c
►

16.1% de la fuerza de trabajo

Reconstrucción y privatización de los sectores sensibles (carbón, ace
ferrocarriles y energía) en desarrollo 
Crecientes exportaciones hacia la UE contribuyen al fuerte crec

CTERÍSTICAS PRINCIPALES DEL MERCADO: 

61% de sus importaciones proceden de la UE-15 (los principales socios

► Escasa penetración de productos de gran consumo (reducido pod
adquisitivo) 
Elevada sensibilidad al precio 
75% de las industrias son privadas y maneja
Necesidad de financiamiento y inversión en los sectores industrial y
comunicaci
Importaciones: vehículos, maq
telecomunicación, hortofrutícolas, productos químicos, componen
automotrices y materiales plásticos 

ORES DE INTERÉS: 

Agroalimentario: Cítricos, hortalizas,

► Consumo: Diseño en genera

plástico, productos metalúrgicos, partes de tecnología (para montar
destino) 
Servicios: Sector inmobiliario 
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SEMINARIO: 
CÓMO HACER NEGOCIOS EN LA UNIÓN EUROPEA 

REQUERIMIENTOS DE ACCESO Y 
NORMATIVIDAD PARA PRODUCTOS DEL 

SECTOR AGROALIMENTARIO 
Cons ejero d e Banc omex t en Fran cia 

 

Diplomado  

 

MEJORES PRÁCTICAS DE INTERNACIONALIZACIÓN PARA LA
ALTA DIRECCIÓN  

(en colab oración con la Univ ersidad Iberoameric ana, la Escu ela de  
Negocios Ca ixanov a y el CEMUE) 

Objetiv os:  
�x�� Adquirir habilidades gerenciales críticas para expandir y sostener  
     un negocio competitivo. 

�x�� Integrar mejores prácticas a su negocio. 
�x�� Evaluar las oportunidades y dificultades de hacer negocio con España 
      y la Unión Europea, como parte de sus planes estratégicos. 

�x�� Expandir sus negocios en el corto plazo a España y la UE. 
 

Módulos:  
I. Competitividad de las Empresas Mexicanas en el Mundo 

II. Implicaciones Estratégicas y Operativas para Desarrollar Negocios 
     Internacionales 

III. Pautas para una Internacionalización Eficaz 
IV. Lecciones Aprendidas y Retos Anticipados 
V. Análisis de Casos Reales de Empresas Exitosas en España 

 

Fecha de inicio:  02 de Septiembre de 2005-08-12 
Horario : Viernes 17:00-21:00, Sábado y Domingo 9:00-18:00 
 

Para mayor información favor de comunicarse con la Lic. Angélica Rodríguez,    
(arodriguez@cemue.com.mx) o visite la página web:  
http://www.diplomadosibero.com/diplomados_ibero.php 

aaggeennddaa  

 

LLOOSS  1100  NNUUEEVVOOSS  PPAAIISSEESS  DDEE  LLAA  UUNNIIOONN  EEUURROOPPEEAA  

            PRESENTACIÓN SOBRE LAS OPORTUNIDADES DE NEG OCIOS  
�x�� Los 10 Nuevos países de la Unión Europea 
�x�� Oportunida des de Negocio 
�x�� Acceso al Mercado 
�x�� Estrategias 
�x�� Ejemplos de Exportadores Mexic anos 
�x�� Fuentes de Información 

 DISPONIBLE EN LA WE B DEL CEMUE:   
http ://www.cemue.com.mx/archiv os/Exper tos/G UIAOpo rtunid adesde Negoc iosenlaUE 10.pdf   

Fecha  Sede  Sector 
Lun 19 sep Querétaro Alimentos Procesados 
Mie 21 sep  Mazatlán Alimentos Frescos 
Jue 22 sep Puebla  Muebles 
Vie 23 sep Hermosillo Alimentos Frescos 
 
Fecha  Sede  Sector 
Mar 18 oct Tijuana Eléctrico-Electrónico 
Mie 19 oct Veracruz Alimentos Frescos 
Jue 20 oct Chihuahua Muebles 
Vie 21 oct Tampico Por confirmar 
 
 

Fecha  Sede  Sector 
Lun 21 nov Mérida  Alimentos Procesados y Frescos 
Mar 22 nov Morelia  Alimentos Frescos 
Mie 23 nov Toluca  Plurisectorial 
Jue 24 nov D.F. Por confirmar

ESTRATEGIAS DE NEGOCIOS PARA EL 
FORTALECIMIENTO E 

INTERNACIONALIZACIÓN DE LAS 
EMPRESAS PYMES  - Consejero de 

Banc omex t en España  

LOGÍSTICA DE EXPORTACIÓN HACIA LA 
UNIÓN EUROPEA - Consejero de 

Banc omex t en el Reino Unido  

http://www.cemue.com.mx/archivos/Expertos/GUIAOportunidadesdeNegociosenlaUE10.pdf
http://www.diplomadosibero.com/diplomados_ibero.php
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PPRROOGGRRAAMMAA  IINN  

Periférico Su
Tel. (+
PPIIAAPPYYMMEE 
TTEEGGRRAALL  DDEE  AAPPOOYYOO  AA  LLAASS  PPEEQQUUEEÑÑAASS  YY  MMEEDDIIAANNAASS 

EEMMPPRREESSAASS  
 

r 4333, Col. Jardines en
52-55) 5449-9177, 5449-9536    Fax (+52-55) 54499035  

E-mail: info@cemue.com.mx

Centro Empresarial México – Unión Europea 
 
 
 la Montaña, C.P. 14210 México D.F. 

 
 

www.cemue.com.mx  

 




